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[bookmark: _Toc70105050]1 绪  论
[bookmark: OLE_LINK7][bookmark: OLE_LINK3]调味品是指可以增加菜肴的色、香、味，能增加食欲并有益于人体健康的辅助食品。其主要功能是提高菜肴质量并满足消费者的感官需求，从而刺激食欲并改善人体健康。海天味业作为调味品行业的“领头羊”，在2019年的营收接近200亿元，净利润超过53亿元。连续多年来，其营收和净利润都得到了快速发展。
[bookmark: _Toc448944520][bookmark: _Toc448943192][bookmark: _Toc446270138][bookmark: _Toc449212200][bookmark: _Toc70105051]1.1 研究的背景及意义
[bookmark: _Toc449212201][bookmark: _Toc70105052]1.1.1 研究背景

[bookmark: _Toc449212202] 随着中国经济的不断发展，国民生活水平的不断提高，人们对生活中衣食住行的质量要求也越来越高。“油，盐，酱，醋等”是中国调味品行业的主要产品，更是人们 “衣食住行”中最基本的刚性需求。餐饮业的发展，食品加工业的发展和消费升级已成为推动该行业发展的主要因素。
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 随着调味品公司的技术升级和创新，调味品已成为普通百姓日常饮食中不可或缺的一部分。 根据中国调味品协会的统计，调味品行业的营业收入已超过3000亿元，调味品行业的进入门槛较低，发展稳定，使得竞争愈来愈激烈，因此想要在这个行业中占领一席之地是件不容易的事[1]。
 海天味业是中国调味品行业的杰出企业，是调味品生产和销售的专业企业，历史悠久，是中华人民共和国商务部宣布的首批“中华老字号”企业之一。中国，目前生产的产品涵盖了酱油，蚝油，酱油，醋，料酒，酱油，鸡精，鸡肉面，发酵豆腐，火锅底料等多个系列，年产值达300多种，超过200亿元。 2019年，公司实现营业收入197.97亿元，同比增长16.22％;归属于上市公司股东的净利润53.53亿元，同比增长22.64％；归属于上市公司股东的净资产165.82亿元，同比增长19.51％；整体净利润利率为27.06％，同比增长1.42个百分点，实现了公司规模和效益的双重发展，进一步增强了公司的整体竞争力。 
随着我国社会经济的发展和外资企业的不断涌入,调味品行业的竞争越来越激烈，我国大致有1000家规模以上的企业从事调味品生产，对于海天味业一直保持 “领头羊”的身份也是不小的挑战。海天味业虽然在2019年有接近200亿的营业收入，但在调味品行业的市场占有率只有6％，仍存在较大的发展空间。而且在2019年年末疫情突然来袭，对于疫情调味品容易受餐饮不景气，食品加工业下滑等因素的作用，间接地影响了海天获取利润的能力。 
盈利能力决定着企业的生死存亡，海天味业作为调味品行业的龙头企业有着其一定的盈利模式的优势以及借鉴意义，也可以给调味品行业中的中小企业一定的借鉴，提高企业盈利能力，从而保证了整个调味品行业的平稳发展。但海天味业要保持稳定的可持续发展，仍有需要改善的问题，从自身发展情况和行业环境背景两方面来看，不仅自身内部有财务风险存在，而且对外不单单是面临着调味品行业的竞争，还有与新冠疫情这个大环境的抗争，对此需要找到根本原因并给出针对性的解决办法。因此，研究海天味业的盈利能力是非常必要的。
[bookmark: _Toc70105053]1.1.2 研究意义
本文研究海天味业盈利能力存在理论和现实两方面的意义。

（1）理论意义。
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盈利能力是指公司在一定时期内赚取利润的能力，利润率越高，盈利能力就越强。对于企业来讲，通过对盈利能力的分析，可以发现经营管理环节出现的问题，并找到相应的对策加以解决，使得公司有更好的发展，赚取更多的利润[2]。随着我国社会经济的发展和外资企业的不断涌入，调味品行业的竞争越来越激烈。作为调味品行业的领先企业，研究海天味业的盈利能力，可以对调味品行业的其他企业有一定的参考价值。
（2）现实意义。企业盈利能力分析是财务分析中的一项重要内容。虽然海天味业远超同行业平均盈利能力水平，在调味品行业中保持着竞争优势，但在其发展中也存在着一定的风险和问题。研究海天味业的盈利能力的根本目的是通过分析及时发现问题，改善企业的财务结构，提高企业的偿债能力和经营能力，最终提高企业的盈利能力，并提出建议。使海天味业持续稳定发展，并使其保持调味品行业第一名的地位。同时，对调味品行业的其他企业提供借鉴，由此进一步提升整个调味品行业的盈利能力。
[bookmark: _Toc448943193][bookmark: _Toc449212203][bookmark: _Toc446270139][bookmark: _Toc448944521][bookmark: _Toc70105054]1.2研究内容及方法
[bookmark: _Toc70105055]1.2.1研究内容
本文主要研究分析海天味业的盈利能力，写作理论基础是关于盈利能力的国内外文献，再运用比较分析法和比率分析法计算净资产收益率、资产报酬率和各产品所占收入比例及其毛利率分析海天味业2015-2019年的部分财务数据，得出相应的盈利能力指标，以及每股收益对比和成本费用利润率对比在调味品行业中作出盈利能力的对比分析。通过纵向和横向两方面分析海天味业盈利能力存在的问题，并结合海天和行业实际情况研究其原因以及相应的解决对策。文章主要是分为了六部分进行研究：

第一部分是绪论，阐述了本文研究海天味业盈利能力的原因、研究意义以及文章的主要框架。第二部分是关于盈利能力的相关理论，主要是通过查阅大量相关文献，阐述盈利能力的定义、目的以及分析方法，为接下来的研究做铺垫。第三部分是盈利能力现状及现状分析，主要是通过图表的形式展示海天味业和所在行业最近三年的各项盈利能力指标，概述其2015-2019
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年的盈利能力状况及作为调味品行业龙头企业的盈利模式的借鉴。第四部分是盈利能力存在的问题及其原因，主要是通过结合第三部分的数据和第二部分的理论知识，分析问题和原因。第五部分是建议，主要是结合海天自身的经营情况和外界环境影响因素提出相应的建议。最后是结论，总结全文。
[bookmark: _Toc70105056]1.2.2研究方法
主要采用三种研究方法：文献资料法、比较分析法和比率分析法。如表1-1所示，
表1-1 研究方法
	研究方法
	释义

	文献资料法
	文献研究法是通过查找、阅读与研究课题相关的文献来收集资料，并且从中获得写作思路，为文章提供理论基础。本文借助了查阅中国知网等网站中的文献，了解了有关盈利能力方面的相关理论和研究情况。通过巨潮网和公司的年报等渠道获取到大量与海天味业和其所在的调味品行业有关的数据。

	比较分析法
	比较分析法是对上市公司不同年度的财务报表进行比较和分析，旨在找出每年单个项目之间的差异，以找到一定的趋势。 在进行比较分析时，除了研究单个项目的趋势之外，还可以分析特定项目之间的关系以揭示隐藏的问题。本文从纵向地公司自身财务数据变化情况比较和横向地与行业均值、同行业其他公司财务数据等内容对比，这两方面进行盈利能力的综合分析。

	比率分析法
	比率分析法是通过财务报表的有关指标的比率计算，分析企业财务状况和经营成果，了解企业发展前景的分析方法。比较同期财务报表中几个重要项目的相关数据，以获取比率来分析和评估公司的业务活动以及公司的当前和历史状况，是财务分析最基本的工具。本文主要分析盈利能力的相关指标比率：净资产收益率、总资产报酬率、营业收入利润率、成本费用利润率等相关指标。
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[bookmark: _Toc448943194][bookmark: _Toc448944522][bookmark: _Toc449212204][bookmark: _Toc446270140]
[bookmark: _Toc70105057]2 盈利能力相关论述及概述
[bookmark: _Toc446270141][bookmark: _Toc448944523][bookmark: _Toc449212205][bookmark: _Toc448943195][bookmark: _Toc70105058]2.1盈利能力分析
[bookmark: _Toc70105059]2.1.1 盈利能力的概念
[bookmark: _Hlk71146245]一个企业不仅必须拥有更好的财务结构和更高的运营能力，而且其最终目标是拥有更好的盈利能力。盈利能力通常是指企业在一定时期内获取利润的能力，是企业生存和发展的基础,是财务数据中较为关键的指标，利润率越高，盈利能力就越强[3]。企业从事经营活动的直接目的是使利润最大化，并保持企业持续稳定的发展。 盈利能力与企业人员能力的协调有关，反映企业人员结构的优缺点和潜力企业竞争的规模[4]。 无论是公司经理，债权人还是股东（投资者），他们都非常关注公司的盈利能力。所以企业为了实现稳定发展,需要从自身入手,转变以往的财务状况,注重提高自身综合竞争实力,增强企业盈利能力[5]。
[bookmark: _Toc70105060]2.1.2 盈利能力的分析方法
[bookmark: _Hlk67147625]盈利能力是公司运营的主要目标，而盈利能力分析是财务分析的重要组成部分。 分析企业的盈利能力，并通过计算相关财务指标来评估企业的盈利能力。这些指标通常根据资源投入和运营特征分为四类：资产经营盈利能力分析，资本经营盈利能力分析，商品经营盈利能力分析和上市公司盈利能力分析。不同的调查指标都集中在业务结果即利润的分析上，区别在于与利润进行比较的对象和利润形式的选取，每个指标提供的分析角度各不相同，并且各有其价值。
（1）资产经营盈利能力分析
是指公司从经营资产产生利润的能力。 衡量指标为总资产报酬率和总资产净利率。 随着总资产收益率的增加，公司的盈利能力越强。
（2）资本经营盈利能力分析
是指所有者通过投入资本经营所取得利润的能力。衡量指标有净资产收益率、每股收益、每股净资产、市盈率和市净率。

[bookmark: _Hlk67149098]
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净资产收益率反映的是净资产创造利润的能力，因为该指标将代表企业股东权益的净资产和表示企业经营成果的净利润相联系，反映出投入资本获得回报的情况，所以被多数报表分析者所重视。在实际分析的时候，可以使用杜邦分析法，将该指标进行拆解，去寻找影响企业经营成果的真正原因。
（3）商品经营盈利能力分析
不考虑企业的筹资或投资问题，只研究利润与收入成本之间的比率关系。衡量指标有主营业务利润率、营业毛利率、营业利润率、营业净利率和成本费用利润率。
（4）上市公司盈利能力分析
由于上市企业自身特点所决定，其盈利能力分析除了可以通过一般企业企业盈利能力的指标分析外，还应该进行一些特殊指标的分析，如：每股收益、普通股权益报酬率、市盈率、每股经营现金流等。
表2-1是本文所用的盈利能力分析指标。
表2-1 盈利能力相关指标
	名称
	概念
	计算公式

	净资产收益率
	是企业一定时期净利润与平均净资产的比率，反映了企业自有资金的投资收益水平
	净资产收益率=净利润/平均净资产×100%

	总资产报酬率
	企业一定时期内获得的报酬总额与平均资产总额的比率了企业资产的综合利用效果
	总资产报酬率=息税前利润总额/平均资产总额×100%

	营业收入利润率
	是企业一定时期营业利润与营业收入的比率
	营业利润率=营业利润/营业收入×100%

	成本费用利润率
	是企业一定时期利润总额与成本费用总额的比率
	成本费用利润率=利润总额/成本费用总额×100%

	每股收益
	反映企业普通股股东持有每一股份所能享有企业利润或承担企业亏损的业绩评价指标
	每股收益=（本期净利润- 优先股股利）/年加权平均总股本
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