
 

校园开放日活动方案
 

介绍 

校园开放日是学生、家长及社会公众了解学校、学习环境

和教学水平的重要途径。为了让人们更好地了解学校，校园开

放日活动是必不可少的，它可以为学校宣传、学校形象及教育

营销策略等方面起到积极作用。本文将从校园开放日的目的、

活动内容安排、活动宣传及特别策划等方面详细介绍校园开放

日的活动方案。 

校园开放日的目的 

1.宣传与推广学校的办学理念和教育特色； 

2.让家长和学生更好地了解学校的教学、师资、教学设施

等方面的信息，促进家校沟通； 

3.扩大学校知名度和影响力； 

4.为学生提供更多的学习机会，提高学校知名度及美誉

度。 

校园开放日的活动内容安排 

1.主题演讲：由校长或教育主管部门负责人进行主题演讲，

介绍学校的教育理念、历史文化、发展规划、校园建设、教学

设备等信息。 



2.校园参观：领队引导下，家长和学生参观校园的各个建

筑、环境及设施，了解学生的活动和学习情况。（可安排校史

馆、校园公共设施、校园实验室等等） 

3.互动体验：安排专人指导家长和学生进行实践和体验活

动，如：校园实验、特色课程、校园运动场地体验等。 

4.静态展览：学校可挑选代表学习成果的文化展示品、书

法、绘画等成果进行在校园内展示。 

5.讲座论坛：邀请优秀的教授来进行专业知识的讲解以及

当前热门问题的探讨。 

6.晚会展演：学生可在开放日活动中表演自己的才艺，包

括音乐、台词朗读、舞蹈节目、话剧表演等等。 

活动宣传 

1.提前宣传:向各个社会圈群、广播电台、报纸、网络平

台等媒体发布校园开放日活动通告。 

2.制作宣传单:制作以校园开放日为主题的宣传单，张贴

在校园内、学校周边以及相关场所，提高知名度和参与度。 

3.校内宣传：张贴横幅、展示海报、散发传单、提醒家长

以及学生，增强校内的宣传力度。 

特别策划 

1. 分段开放:考虑到服务量的问提及接待效果问题，建议

将校园开放日分为若干个时间段，以减少人流压力，保证参观

体验质量。 



2. 客户关怀:在活动结束后，学校可以在观众中选择一些

家长或学生进行电话回访，以获得活动反馈并及时解决问题，

增强家校体验。 

3. 学生志愿者:学校可以综合考虑知名度、攻读的业务、

推销才华以及相关实践经验等多方面考虑，从学生群体中招聘

一些志愿者，担任开放日的志愿服务，全程引导参观家长，为

有效体验家校生活而服务。 

总结 

校园开放日对于学校的发展有着重要的意义，它为学校的

宣传、形象及教育营销策略等方面起到了积极作用。活动的组

织方案应该从开放当日的流程，演讲主题和内容、学生体验活

动、学术论坛、晚会展演及活动后的反馈评估等方面来加以考

虑安排。在活动的宣传方面也有技巧，建议提前宣传、制作宣

传单、校内宣传等渠道，协商目标人群根据实际情况制定人性

化策略。最后特别策划可以分段开放、客户关怀、学生志愿者

担任志愿服务等方案;标准化的活动方案，更多的营销技巧，

将有助于提升校园开放日的效益。



 

校园开放日活动方案
 

一、活动背景 

开放日是学校面向社会放开校园大门，展示校园生活与学

校实力的重要活动之一。开放日短暂的时间里，家长和社会人

士能够深度感受到学校教学、体育、文化艺术等多种方面的特

点，领略校园气氛，感受教师和学生的积极向上精神状态。学

校作为教育机构，进行开放日活动，有利于提升学校的影响力

和美誉度，吸引更多的学生和家长前来参观、报名，也是一种

教育宣传和招生的有效方式之一。 

二、活动目标 

1.增强社会了解和认可度：通过校园开放日，让更多的人

了解学校发展历程、办学理念、教学设施、师资力量等原貌，

增强对学校的信任和认可度。 

2.提高学校知名度和良好形象：通过精心准备和组织，打

造一场展示学校特色的活动，让更多的人认识和了解学校，提

高学校在公众心目中的知名度和良好形象。 

3.推荐学校招生：通过各种宣传形式，吸引更多家长和学

生前来参观，了解学校优势和招生政策，提高招生率。 

三、活动主要内容 

1.对外宣传和推广：在前期活动策划和实施过程中，加强

对外宣传和推广。采用网络广告、电视广告、海报宣传、短信



推送、微信朋友圈广告等形式，大力推广开放日活动，让更多

的人关注和参与。提前开通报名通道，方便群众在线报名，营

造活动热烈氛围。 

2.分类开放：根据不同的专业设置和校区，将开放日分成

几个时段，按照时间表分批次安排家长参观，避免人流拥挤等

尴尬情况的发生。 

3.专家讲座：邀请学校各学科领域的知名教授和专家，利

用校园开放日这一平台，为家长讲解学校的专业特色和教学水

平，回答家长关心的问题。 

4.师生互动：开放日期间，为需要跟老师面对面交流的家

长安排 10 分钟的预约时间，让家长有机会了解老师的教学理

念、师资结构及其自身教学经验，并在个人化的方案中参与其

子女的成长过程。同时，安排学生进行各种情景的教学模拟活

动，让家长和学生亲身体验到学校的教学水平和教学特色。 

5.校园环境展示：将学校的校园景观、环保文化、特色楼

房等进行层层展示，让家长和参观者对学校有更深刻、具体的

认知，同时给学生们营造学习和生活上的更高氛围。 

四、活动保障 

1.组织精干：活动组织委员会成员齐心协力，开展活动前

制定详细的计划，分工合作，确保活动流程顺畅和强制能够高

效地运营。其他部门和学生组织也要积极配合，承担好各自职

责。 



2.场地平安：确定开放日期间，对学校大门、停车场、学

校各个场馆等进行人手、警戒等措施，保障场地的安全和内部

的顺畅。 

3.方案落地：给活动方案制定实施方案。对各种宣传渠道

进行详细的时间计划，保证活动的宣传效果最大化。 

4.医护服务：活动期间，学校对校园内的医务人员、保安

进行增加，保证活动期间家长和学生的身体健康和安全。 

五、活动后期效果 

通过这次活动，学校对外的影响和形象将会得到双重的提

高。一方面，家长和参观者能够全面、深刻地认识和了解学校，

对学校有更深远的认同感和支持度，有机会通过各种途径了解

学校的教学特点，并考虑选择学校。另一方面，对学校的内部

管理和人员素质提高的有利底作用，对学生们的成长也具有积

极意义。 

六、总结 

校园开放日不仅是一次学校对外推广的机会，而且也是促

进校内师生表现更好、切实提高管理水平和发挥积极作用的良

好教学形式。因此，学校应提前制定开放日的具体方案，制定

详实计划并加以践行，为满足家长的各种需求和学生们的成长

提供最基本的保障，切实增强各项普及教育管理的能力和素质，

不断提高教学质量和服务水平。



 

校园开放日活动方案
 

为了提升学校的品牌影响力和吸引更多优质生源，校园开

放日成为一个不可或缺的营销手段。然而，如何设计一套有效

的活动方案，吸引有意向的学生参加，展现学校的独特魅力，

也是一件需要费心思和耐心的事情。本文将从策划、宣传、活

动内容和后期反馈等几个方面，探讨校园开放日活动的方案设

计。 

一、策划阶段 

1.明确目标：明确开放日的宏观目标和细分目标。宏观目

标可能是扩大知名度，提升品牌价值，增加报考人数等，而细

分目标可能有提高学生满意度，加深对学校了解程度等。每个

目标又可以有不同的衡量指标。例如，提高学生满意度可能指

参观率、报名率、反馈满意度等。 

2.考虑目标受众：开放日的目标学生群体应该是哪些？他

们关心哪些问题？需要哪些信息？需要什么样的体验？针对不

同的受众，设计的活动方式应该有所区别。例如，高中生重视

大学排名和学科专业设置，交流互动可以更多一些；而研究生

则更关注研究课题和导师，可以开设专题讲座和沙龙活动，吸

引他们与学校的科研团队互动。 

3.确定主题：主题紧扣学校的特点和定位，将学校的核心

竞争力与目标受众需求结合起来。主题可以是学科特色、创新



实践、学生生活、就业前景等。并将主题延伸到各个环节，创

造出多样化而富有互动性的体验。 

4.货比三家：参考其他院校的开放日方案进行横向比较。

评估竞争对手的特点、活动模式和效果，从中吸取经验和教训，

寻找差异化的亮点。 

二、宣传阶段 

1.选择实用媒介：开放日的宣传渠道应该与目标学生群体

的媒介使用习惯相契合。线上宣传可以选择微信公众号、学校

官网等；而线下则可以通过海报、户外广告等方式。 

2.强调独特性：提出一些独特、有吸引力的主题所引起的

共鸣，强化学校品牌理念和 IP形象，给学生留下深刻印象。 

3.精准定位：根据追求职业发展、提升社会影响力、充实

课外生活等需求，对人群进行精准定位和分类宣传。 

4.整合资源：与社会、校友、团体等资源合作，借力他人

的影响力、信誉度或者更广泛的网络知名度进行宣传。例如向

一些教育机构或者人才服务机构递交参会申请，要求他们帮助

宣传校园开放日，并邀请自己的学生来参加。 

三、活动设计 

1.开场引人：设定一个视觉冲击力强且能契合主题的开场

环节，可以吸引学生的眼球，增加开放日的赞助度。此外，可

以派发签到酒水、背包、翻译笔等小礼物，也可以导入互动环

节，让学生更快融入团队。 



2.实地游览：开放日是学生来到校园的机会，实地参观讲

解可以帮考生更好地了解学校的教学、研究和生活环境。可以

邀请专业学科教师带领学生进入课堂体验课程内容，了解硬件

和软件设施的情况，遇到学生代表和老师互动交流。 

3.沙龙讲座：开设专业化讲座，可以让同学了解到一些新

的观念、思想和思路。讲座主题可以是视野、趋势、创新等话

题，可以邀请校外专家或者名人进行分享和交流。并针对不同

学科特点进行分类，给参加讲座的学生赠送有相关知识专题的

图书。 

4.体验互动：有互动体验的环节可以帮助增强学生参与感，

了解到更多的学校文化、校友风范等。可以安排乐器演奏、文

艺表演、拍照创意体验、特色美食品尝等环节。 

5.送别环节：开放日最后的送别环节，提供一些简介、名

片或者小礼品等，让学生可以在离开校园之前，对学校的印象

更为深刻。 

四、后期反馈 

1.问卷反馈：开放日活动结束后，可向参加的学生提供一

份反馈问卷，通过问卷了解开放日活动对他们的帮助或建议，

以便提供更为完善的服务，亦可获得参加学生对学校的印象评

价。 

2.整理记录：将开放日的活动过程、反馈、数据等内容做

好整理，以方便后续参考，也可以部分分享到学校的官方网站

等平台，以期留住更多的潜在学生和家长。 



找不足之处、优化之处，提高后续活动的水平和规模。 

总之，校园开放日活动方案的设计，需要考虑各方面需要，

结合学校的特点，精心策划和实施，方可营造出浓郁的学校气

息，打造一个有品质的活动，吸引优质生源的涌入，并为学校

的品牌建设和发展注入新的活力。



 

校园开放日活动方案 

一、背景概述 

校园开放日是学校与社会、家长之间沟通交流的重要途径，

也是展示学校综合素质的窗口。为了更好地展示我们学校的特

点和优势，进一步深化学校与社会的联系，增强社会各界对学

校的了解与信任，提升学校的知名度与美誉度，特制定此校园

开放日活动方案。 

二、活动目的 

1. 让社会各界了解学校的办学宗旨、课程体系和教育教

学管理模式；2. 提升学校的品牌价值，拓宽学校的发展渠道；

3. 为学校选材、招生等工作提供便利；4. 加强学校与社会间

的联系，增强两者的互动； 

三、活动内容 

1. 实地参观 

学校将组织社会各界的师生家长、社会团体等前来参观学

校的教学楼、教学设备、实验室、体育场地、图书馆、校园文

化建设等；向大家介绍学校的办学理念、办学特色、办学成果

及未来发展规划等，加强与参观者的互动，为大家准备精美的

纪念品。 

2. 学科体验 



如开放音乐课、体育课、美术课、科技课等，让大家亲身感受

学校的教学风采。

3. 思维挑战 

组织集体智慧游戏、智力竞赛体验等活动，加强参观者的

思维锻炼和互动交流，为参观者提供额外的精神食粮。 

4. 面议咨询 

学校招生部门组织专家进行咨询解答，为参观者的疑问提

供面对面的解答，让参观者更加深入地了解学校的办学情况。 

四、活动宣传 

1. 文件发布 

将活动预告、宣传资料、简介等信息文件发布在学校、社

区、市区报纸、学校官网等多种媒体上，做到广而告知。 

2. 现场宣传 

在校门口、公园、商业区等人流较多的地点张贴宣传画或

举行人群广场宣传活动等，做到动态宣传。 

3. 社交媒体宣传 

在学校官方微信、微博等社交媒体上发布信息、互动交流

等，对线下宣传进行有效补充。 

五、活动保障 

1. 安全保障 



财产安全。

2. 停车指引 

为了保证参观者的出行便利，学校将设置停车指引，并提

供充足的停车位。 

3. 物资保障 

学校将进行详细周密的物资准备和人力调配工作，并确保

工作人员心情愉快，全力为活动服务。 

六、活动总结 

校园开放日活动结束后，学校将对活动进行全面总结，对

活动经验和不足进行分析，同时收集参观者意见建议，以进一

步完善学校的办学管理，提供更好的教育教学质量。同时，学

校也将针对活动中的不足，进行反思和改进，以更好地迎接未

来的挑战。 

七、结语 

本校园开放日活动方案的目的在于使学校的教育教学特色

和管理能力得到更广泛的认同和好评，并为学校的未来发展谋

求更好的发展。我们相信，通过共同的努力，一定能让本次校

园开放日活动取得圆满成功。



 

校园开放日活动方案 

背景在学生即将选择高中或大学的阶段，通过校园开放日

活动，让学生及家长更加了解学校的教育理念、办学特色和学

习环境，帮助他们做出更加明智的选择。本文将介绍一种完备

的校园开放日活动方案。 

目的为学生和家长提供更详细、更全面的了解学校的机会，

让他们从中获得相关信息，以便做出适当的决定。 

时间、地点校园开放日活动通常安排在周末、假日或者放

学后。选取校园内的讲堂、教室、体育场和实验室等区域作为

活动场地。为这些区域制定出有趣的活动环节。 

活动内容 1. 学校领导在校园开放日活动上将进行开幕式。

开幕式主要目的是介绍学校的办学特色和师资情况，解答家长

和学生的疑虑。 

2. 校内门户。在活动现场搭建展台，向参观者提供学校

的概况、教师、孩子、专业等方面的各种资料，以便学生及家

长深入了解学校。同时，提供现场咨询。 

3. 访问教室和实验室。特邀教师和学生作为导游，向参

观者展示学校的各种课程提供了更详细的了解。 



以上内容仅为本文档的试下载部分，为可阅读页数的一半内容。如

要下载或阅读全文，请访问：https://d.book118.com/80705304500

1006102

https://d.book118.com/807053045001006102
https://d.book118.com/807053045001006102

