
✓依托社区小型商超、或者由自然人通过在达飞平台建立纯线上的管理账
号，利用自身的人脉资源，向周边社区人群提供 和借贷的金融服务
网点。

✓达飞平台为合作商提供账户管理、客户管理、 投资和借贷管
务管理、风险管理和品牌管理服务

✓金融便利店是实现“人人都是银行家”梦想的一个简单的、现实的路径
和方法。是利人利己的“普惠金融”。

达飞金融便利店是…



我们是传统金融的 者！

✓ 金融从 回归人间，从“高大上”回归到普罗大众，从营业厅
千家万户

✓ 金融从传统金融机构的专业、专有（ ）服务，变成为无处不在的
场景化服务

✓ 实现金融互惠、普惠；金融为你、为我、为大家



业务范围

✓ 业务：

1 、  达飞宝（线上 ） 
固定收益产品：
一年期：        年  
化利率

13.2%

半年期：        年  
化利率

9 %

9 0  天： 年 
化利率

8 %

3 0  天：年化利 6 %2 、当地线下 产品

✓ 借贷业务          （下面详 
细讲解）



✓ 在授信期内（一年），用户在额定的信用额度，随借随

还，循环使用。”借、还“和消费均通过达飞移动支付 

A P P 完成，相当于一个安全便捷

的 移动“钱包”和一个随身的电子 ；

✓ 每个月1 5 日付息，每三个月还本付息一次，                                                                                    
额度恢复

✓ 月利息3 . 5 %

现金循环贷



H o w

如何成立金融便利店?



合作方式

1 、在现有营业部的层级之下，由合作商家与营业部（或 ）共同组成。

2 、对于组建 金融便利店的合作商家要求如下：

1 合作商家出资额不低于  5  万元（含5 万元）；

2 合作商家不设置员工，不发展下线；

3 合作商家不参与经营决策管理；

4 合作商家只提供客户资源，客户的开发、 及贷后管理工作由 客户经理完成。

5 金融便利店利润由其推荐客户发生的移动支付借款、 ， 业务所产生

利润构成，并于结算完毕2 个月内按出资比例进行全额分配（扣减不良业务后）；



回报可观！

• 接近零投入，省时省力就赚钱。

• 惠及自己，帮助他人。

金融便利店利润估算案例：



金融便利店的运营安全如何保障？



最早的普惠金融的践行者

十年前始于河北秦皇岛，已走到了全

十年低调潜行、虚心做人、老实做事，因为：

把“普惠金融”作为使命，要一直做下去…….

 正在进入新的十年，愿意和你一起“飞”！

有爱心和社会责任感的公司

孝亲账户

爱心 ：出租车 和清洁工

渤海中学



现金循环贷是安全的金融产品

✓  每笔借款的平均额度小：授信在3000-50000之间，目前每笔借款
额度平均低于10000万 ；

✓使用周期短：平均每笔借款的用款周期为32天

✓ 使用频度高：平均每人每年在 平台借款7次



风险分散

一、安全的产品属性





“你欠银行1 0 0
元，

你在银行的手里；

你欠银行1 亿 

元，

银行在你的手里。”

借款金额小：违约冲动小、违约代价大



以上内容仅为本文档的试下载部分，为可阅读页数的一半内容。如

要下载或阅读全文，请访问：https://d.book118.com/82800504610

7006043

https://d.book118.com/828005046107006043
https://d.book118.com/828005046107006043

