
A6价值点剖析
——技术支持部-史小东



前言
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中国的中小企业从上世纪70年代末的改革大潮中异军突起，经

历30余年突飞猛进的发展，为国民经济做出了巨大贡献，也使

“中国制造”闻名于世界。

从2011年开始，劳动力成本上升、原材料成本上升、人民币升

值使得中小企业（包括小微企业）发展举步维艰。

AisinoERP帮助企业严谨内部控制，使管理升级；优化企业内

部流程，提高企业竞争力；推动企业持续发展。
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1、Aisino产品介绍

2、A6产品价值点分析
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A0

A3

A6

A8

免费产品，占领市场，积累客户

 小型、微型、初创型单体企业，企业级部门级应用
解决方案，侧重于财务和购销存业务。

中小型单体企业，企业级一体化应用解决方案，
支持多公司、多帐套；公司间的业务往来。

  中大型企业，小型、中型集团企业，
集团集中管理和控制；集团下属多个
分、子公司、事业部，组织结构复杂，
业务复杂、多种经营。

출처: 앤더슨 컨설팅

管理升级

竞争升级

企业升级

——推动中小型企业加速成长



q 总账管理

q 出纳管理

q 应收管理

q 应付管理

q 报表管理

q 固定资产

q 工资管理

q 计件工资

q 预算管理

q 财务分析

q 采购管理

q 销售管理

q 库存管理

q 存货核算

q 委外管理

q 生产计划

q 生产执行

q 车间管理

q 领导查询

q 工作协同

q 公文管理

q 综合办公

q 借款报销
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q 防伪开票

q 网上认证

q 电子申报

q 税务会计

管理模式   控制协同       企业信息   资源整合

财务管理 供应链管理 生产制造 BI/OA 财税协同
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1、Aisino产品介绍

2、A6产品价值点分析
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企业困惑
企业内部人员因岗位的不同，对应的权利和责任也

不同；企业因岗位和角色的复杂性，往往会出现权

责不清，责任不明，互相扯皮现象。

价值点1

   ——严谨的内控机制，让员工各尽职守！ 

问题分析

管理提升

岗位职责不清互相推诿  权限分配与控制要求高

权限控制不严导致信息泄露

 企业依靠手工难以控制

角色管理 权限控制

数据与金额权限控制 日志管理



增加操作员时可以指定一个角
色，该角色按职能范围定义权
限范围

价值点1

   ——严谨的内控机制，让员工各尽职守！ 
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权限控制可以明细到对基础
档案的查询、编辑

保密数据可以根据职责范围控制，
数据明细到单据、帐表上的金额
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价值点1

   ——严谨的内控机制，让员工各尽职守！ 

可以实时监控操作员访问
IP地址与访问时间

日志管理可以记录操
作员详细的操作记录
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企业困惑
企业操作人员第一次进入软件系统，往往感到模块

太多，太复杂，没有头绪，不知从何处下手…

问题分析

管理提升

中小企业一般人员素质参差不齐。

 企业人员流动频繁，交接工作人员短时间内很

难适难应新的软件系统。

功能导航试图

价值点2

   ——功能导航，让操作人员简单“驾驭”
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价值点2

   ——功能导航，让操作人员简单“驾驭”

即便第一次操作软件，也可以按功能导航快速上手

Aisino A6所有功能模块都有一个功能导航试图
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企业困惑
财务人员手工编制凭证、汇总、登账、对账费力易

出错…

问题分析

管理提升

会计手工账账本、凭证分离，联查费时费力易出错

手工登账劳神费力 

功能导航试图

价值点3
   ——财务数据自动化流转，轻松追溯查账
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价值点3
   ——财务数据自动化流转，轻松追溯查账

财务数据自动化生成、流转

总账中直接联查明细账
明细账中直接联查凭证
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企业困惑
企业中会计经常遇到月底快结账了，发现有一笔凭

证需要插入到本期凭证当中，要不然无法保证业务

的连贯性。

问题分析

管理提升

手工账中如果修改当期某张凭证的凭证号、凭证日

期可能会牵扯这张凭证后面的所有凭证都要修改。

 凭证插入功能

价值点4
   ——凭证插入功能，保证财务业务的流畅
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未作插入凭证前，收-2号
凭证，摘要“专用发票”

价值点4
   ——凭证插入功能，保证财务业务的流畅

填制凭证‘新增’菜单下选择‘插
入凭证’，新增加的凭证表头会有
红字显示该凭证为‘插入凭证’插入凭证后收-2号凭证为‘提现

’凭证，插入前的凭证号及该凭
证号以后的凭证的编号全部+1
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企业困惑
企业的呆帐坏帐已是个很普遍的现象，货发出去了，

钱却收不到? 不应该发货的客户只能事后才知道。

问题分析

管理提升

主要是因为销售过程中历史情况不容易掌握，销售执

行时候没有办法找到控制点。企业要想从根源上杜绝

上述问题，必须建立一套完善的信用管控体系。

 客户信息管理

价值点5
   ——完善的信用管控，降低收款风险
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价值点5
   ——完善的信用管控，降低收款风险

客户档案中可以控制客
户信用额度、信用期限

销售管理参数设置
中可以选择客户信

用控制方式可按客户的信用额度、
期限等不同组合进行

客户信息查询
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价值点5
   ——完善的信用管控，降低收款风险

红色记录表示客户信用已经
超限，并显示客户超限数据
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企业困惑
物品因规格型号不同，其形状、颜色等存在一定差异，

但是很多物品的名称又基本相同，销售业务员录入订

单时经常搞错物品。

问题分析

管理提升

业务单据不能实时显示真实的物品图片很容易造成错

误

 物品图片管理

价值点6
   ——单据上显示物品图片，收货、发货无差错
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价值点6
   ——单据上显示物品图片，收货、发货无差错

物品档案中设置
物品的显示图片

点击表体中的物品图片字

段即可显示该物品的图片



第 20 页

企业困惑
如何保障按时交货？

问题分析

管理提升

信息分散在不同部门中，数据不能及时获得并核对，

对于到期或将要到期的单据无法及时准确的获得，系

统缺乏一种有效的预警机制。

预警管理

销售、采购、库存、应收应付、生产等部门的业务负

责人如何自动获知到期或将要到期的单据？

价值点7
   ——预警管理，帮助企业及早发现问题隐患
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价值点7
   ——预警管理，帮助企业及早发现问题隐患

预警方式：Aisino提示、
预警信息、电子邮件、

短信

预警范围可以明细
到供应商、物品

系统预置的多种预
警条目，可以满足
不同客户的需求
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企业困惑
“最近我们与A单位的业务往来不知道让我们赚没赚

到钱？也不知道以前的每个单子赚了多少钱？”

——销售经理对老板说

问题分析

管理提升

缺乏对于客户的成本、毛利分析

 销售毛利表（销售毛利分析）

价值点8
   ——销售毛利表，时刻掌握与客户合作动向
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价值点8
   ——销售毛利表，时刻掌握与客户合作动向

可以查询对于某客户
的业务往来是盈利还

是亏损

销售出库单与销售发
票勾销后可以显示商

品销售出库成本

销售开票但是
未出库的记录
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企业困惑
与A供应商合作很长时间了，不清楚A供应商是不是

每次都按时交货？

问题分析

管理提升

 库管部与采购部业务分离，采购部不清楚物品是否准

时交货。

  供应商交货情况分析

价值点9
   ——详细的历史交易分析，轻松掌控供应商交货情况

采购定价时有没有历史数据可以参考？

 历史交易难以查询，采购定价全靠业务员经验。 

  供应商供货价格分析
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