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对公账户可以提现，前提是你公司的基本账户，其他的—般账户不行以提现，只能转账。—

般银行提现是要说明理由的，通常是工资，差旅费，备用金等，数额大的银行可能不会给提。看

是否可以通过转账方式操作

怎样运用银行对公账户

最近 我们酒店为了申请—台ps机，新办了—个银行的基本账户，但对于基本账户的基本操

作—点都不了解，知道了要提现的时候要开支票，发工资的时候，我们申请账户的时候的人数与

我们的实际人数有出入，这样有关系吗？假如 我们的货款不从基本户里面转可以吗？基本帐户是

主帐户，—般帐户、 专用帐户等是协助帐户基本帐户具有对公帐的—切功能当然—般帐户除了不

能支持现金外，办理货款的结算是可以的．至千你说到的代发工资人数不知是什么意识银行是不

负责审查工资代发人数的发工资可以开现金支票那必需得从基本帐户支出，—般帐户是不能取

现的另外 你单位完全可以托付银行代发手续简便差错率小，同时还能减轻你们的工作量你们单

位安装的POS也是用于结算的客户划卡后资金次日会自动转入你单位的对应帐户只要定期同

银行对帐就可能了，只是你们单位必需付给银行肯定的手续费费率腕由你们和银行协商可以计

价还价的1 、 基本存款账户是存款人因办理日常转账结算和现金收付须要开立的银行结算账户。

一个企业事业单位只能在一家银行开立一个基本存款账户。存款人的工资、 奖金等现金的支取只

能通过基本账户办理。 代发工资的话—般是没有关系的你只要和银行签订代发工资合同，后后供

应工资清单支票（有的银行要磁盘）就可以了银行不行能到单位实地检察的，货款不从基本帐户

转当然是可以的你也可以从一般帐户转假如 你的企业财务做得不是很正规还可以从个人结算

帐户转这更银行是没有关系的只是从对公帐户取款的话只能通过基本帐户来办（一般状况下）

对公账户怎么用？



请问您是开的什么阳贡的账户？依据 您据 说是第一次在银行开对公账户应当是基本账户吧？

依据 您的业务须要， 您可以购买现金支票、 转账支票和电汇凭证等重要空白凭证 现金支票

主要用千从对公账户中日常支取现金

转账支票主要用千同城转账业务，比如说踉同城其他个人或对公账户转账时运用 电汇凭证

则用于对异地账户办理转账业务

填写各类凭证要留意的要点：书写规范、 正确，印鉴清楚、 完整，合理敏捷运用各类凭证，

可让您省不少手续费。 呵呵

第6篇：对公存款

当前阶段，整个银行业对公存款上升缓慢，一些中小银行甚至出现负增长的现象，为了稳定

存款，各家银行已经将负债业务重点转移到对公存款营销工作上来，下面笔者依据自己的工作阅

历及调研走访状况，谈谈农行对公存款下降的主要缘由和做好对公存款工作的几点看法和建议。

第—
、 宏观政策影响，对公户存款稳定性较差。2024年初 以来，人民银行共6次上调存款

打算金率， 上调幅度合计高达3%。 因此在整体宏观政策影响下，各银行都紧缩银根，限制放贷

规模，从而导致企业流淌资金短缺严峻，对公户存款纷纷取出用于企业经营流淌。其表现之一就

是信贷投放减缓导致派生性存款下降、 之二是对公户资金回流后很快被企业提走用于其经营支出，

对公存款稳定性较差，．

其次、 存款上升减缓、 同业竞争压力大。上半年整个金融业存款增速减缓、 甚至有的银行出

现负增长，各家银行为月末完成存贷比指标以及面临的资本足够率补充压力，纷纷
“

非正常
＇

揽

储， 以求月末时点冲剌存款规模。

由此可见，对公存款下降问题已经凸显、 亟待解决，依据笔者的工作阅历及农行存款营销工

作现状，认为当前对公存款工作应重点做好以下几点：

第—
、 加大营销激励措施、 开展存款专项营销竞赛活 动，确保对公存款稳定上升。存款工作



不行懈怠， 当前应通过开展营销竞赛活 动，并以 强有力的正向激励为保证， 主动抢占客户资源；

其次 加大对公账户大额资金流向监控，刚好驾驭信息稳存、 增存。应建立起全新的对公存

款变动报告、 监控机制， 对超过500万元以上的对公存款转入、 转出由基层网点报告到监控专

员进行汇总、 分类，并指定客户经理对客户进行一对一营销，力争最大限度的留住存款；

第三以供应融资支持为着力点，强化贷款牵引作用。一方面为了提升贷款客户存款贡献度，

农行已经制定并推行全新的贷款利率定价体系，贷款利率定价以客户贡献度为核心指标，以制度

来引导贷款客户提升对我社的忠诚度；另一方面，以公司客户供应信贷服务为切入口，充分利用

有限的放贷资源， “以贷引存
＇

，扩大公司客户存款来源渠道。 凡在我社取得贷款的公司客户，

应将基本账户的开立、 日均存款贡献度 、 销售资金回行率作为贷款附 加条件，做出硬性约定；第

四强化联动、 做好存款流失客户回来工作。对存款大额流失的对公客户确定重点名单，责成市

场部锁定目标、 责任到人， 将已经流失的客户重新营销回来；

第五、 提升服务水平、 打造服务品牌。—方面成立客户服务监督中心，组成专业服务监督队

伍，坚持
“

以客户为中心
＇

的服务理念，打造特色服务品牌，赢取客户信任；另一方面通过网上

银行、 白金卡等特别服务手段， 主动抢占客户市场， 争取客户资源。

存款乃农行生命之本、 立社之源，做好存款营销工作须要全辖员工戮力拼搏、 上下—心、 全

员竟发，共筹盛业。

第7篇：公对公感谢信

篇1: 对某某公司的感谢信

＊＊＊＊公司＊经理：

您好 ！

首先让我们向您及贵公司表以诚心的感谢感谢您能在百忙之中拨冗为我们开展了—场声清

并茂的座谈 会。
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