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直播常见问题
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直播间流量/模型不精准

流量瓶颈难突破

流量持续下滑
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帐号定位的内容

帐号定位是否清晰？
帐号开播规划是否清晰？
近30天的数据中哪些指标在下降？
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三像定标签

直播人设：商品、场景、主播、调性

短视频人设：视频内容和人设是否垂直于带货商品，视频用户画像与商品受众是否匹配，
引流效果、带货转化效果分析

抖音创作者后台，粉丝画像
数据大屏，直播画像
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三像定标签

直播人设：商品、场景、主播、调性

短视频人设：视频内容和人设是否垂直于带货商品，视频用户画像与商品受众是否匹配，
引流效果、带货转化效果分析

抖店-人群画像-成交人群画像
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如何明确帐号定位

➢  产品类型：护肤类、美妆类、个护产品

➢  帐号类型：品牌主号、工厂播、店播、专柜、户外播…

➢  客单价：高客单价、中低客单价
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直播间流量来源

自然推荐流量

搜索框搜索帐号、名称

千川、DOU+、小店随心推、品牌广告等

二维码、链接、猜你喜欢等其他自然流量进入
用户从关注入口进入直播间
内容短视频流量

返回直播带货常用资料合集：http://8du8.cn/KGIfe
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直播间主要流量来源分类

自然流量

自然推荐-推荐feed
自然推荐-同城feed
自然推荐-直播广场
自然推荐-其他
短视频引流
关注tab
其他

付费流量

巨量千川

品牌广告
DOU+

搜索流量

巨量千川搜索广告

关键词搜索
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https://xpgbsitm7r.feishu.cn/docs/doccnRG8OnwdgVNatFkXFF73N5f


自然流量需要关注的指标

老账号

GPM、单量*成交密度、粉丝活跃度、

停留时长、互动率

新账号

停留、互动、转粉率、GPM、订单量
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https://xpgbsitm7r.feishu.cn/docs/doccnRG8OnwdgVNatFkXFF73N5f


货 场

如何提升自然流量

人

直播间 原生短视频
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付费流量撬动自然流量
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付费流量撬动自然流量

适当的场景介入付费流量可以加速突破流量池
垂直类目需要依靠付费流量带来精准用户
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