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数据库基本概念与原理



数据库定义及发展历程

数据库定义

数据库是一个长期存储在计算机内的、

有组织的、可共享的、统一管理的大

量数据的集合，它允许用户对数据进

行增加，修改，删除及查找操作。

发展历程

数据库技术从层次型、网状型数据库

到关系型数据库，再到面向对象数据

库，不断发展演变，以满足日益增长

的数据处理需求。



数据模型是对现实世界数据特征的抽象，包括概念模型、逻

辑模型和物理模型。常见的数据模型有层次模型、网状模型、

关系模型等。

数据模型

关系型数据库是建立在关系模型基础上的数据库，借助于集

合代数等数学概念和方法来处理数据库中的数据。主流的关

系型数据库有Oracle、MySQL、SQL Server等。

关系型数据库

数据模型与关系型数据库



SQL（Structured Query Language）是结构化查询语言的缩写，是用于访问和操作关系型数据库的标准化语言。

SQL语言概述

SQL语言具有数据查询、数据定义、数据操纵和数据控制等功能，用户可以使用SQL语言实现对数据库的各种操

作。

SQL语言功能

SQL语言基础



DBMS定义
数据库管理系统是一种软件，它用于存储、检索、定义和管理大量数据，包括数据的插入、修改、删

除等操作。

DBMS功能
DBMS提供数据的组织、存储和管理功能，同时提供数据的安全性、完整性、并发控制等保障措施。

常见的DBMS有Oracle、MySQL、SQL Server等。

数据库管理系统（DBMS）
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商业网站中数据库应用现
状
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订单处理

跟踪用户的购物行为，生成订单并记录订单状态，以便进行后

续的配送和支付处理。
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商品信息存储

数据库用于存储商品的基本信息，如名称、描述、价格、库存

等。
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用户信息管理

记录用户的注册信息、登录状态、收货地址等，以提供个性化

服务。

电子商务网站数据库架构



用户关系管理

数据库存储用户之间的关注、点

赞、评论等互动行为，构建社交

网络。

内容存储与分发

记录用户发布的内容，如文字、

图片、视频等，并根据用户关系

进行内容分发。

数据分析与推荐

通过对用户行为数据的挖掘和分

析，提供个性化的内容推荐服务。

社交媒体网站数据库设计
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数据库用于存储新闻标题、正文、发布时间等基
本信息。

新闻内容存储

对新闻进行标签化分类，以便用户根据兴趣进行
筛选和检索。

标签与分类管理

提供新闻评论功能，并记录用户的评论、点赞等
互动行为。

评论与互动功能

新闻资讯类网站数据存储与检索



在线教育平台

存储课程信息、学生数据、学习进度等，以支持在线
学习服务。

在线旅游网站

记录旅游景点信息、酒店预订数据、用户行程安排等，
提供旅游相关服务。

在线招聘平台

管理职位信息、求职者简历、招聘流程等，以促进招
聘活动的顺利进行。

其他类型商业网站数据库应用
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数据库在商业网站中核心
作用



用户注册信息存储
数据库可以安全地存储用户的注册信
息，如用户名、密码、邮箱等，以便

用户登录和找回密码。

用户行为记录
记录用户在网站上的行为，如浏览历
史、购买记录等，以便进行个性化推

荐和精准营销。

用户权限管理
通过数据库管理用户权限，实现不同
用户角色的访问控制和功能限制。

用户信息管理



商品信息存储

数据库可以存储商品的基本信息，

如名称、价格、描述、图片等，

以便展示给用户。

库存和订单管理

通过数据库实时更新商品库存信

息，并记录用户的订单详情，确

保交易的顺利进行。

交易记录保存

保存用户的购买记录、支付信息

等，以便进行后续的售后服务和

数据分析。

商品目录与交易记录存储



数据分析与挖掘支持决策制定

通过对不同方案进行A/B测试，可以了解哪种方案更有效，从而优化网站设计和运营策

略。

A/B测试与优化

通过对数据库中存储的数据进行统计和分析，可以了解网站的运营情况、用户行为等，

为决策提供支持。

数据统计与分析

利用数据挖掘技术，可以发现隐藏在大量数据中的有用信息，如用户购买偏好、市场趋

势等，帮助企业制定更精准的营销策略。

数据挖掘与预测
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