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公司介绍与企业文
化



公司性质
恒盛地产是一家在香港上市的大

型控股企业，专注于房地产开发

。

子公司分布
全资拥有多家项目子公司，业务

遍及上海、东北、华北、华东

（不含上海）等地。

土地储备
在全国范围内已累计拥有逾千万

平方米的土地储备，确保公司的

可持续发展。

股票代码
港交所股票代码为00845HK。

恒盛地产公司概况



企业文化理念与价值观

企业愿景

成为房地产行业的领军企业，创造更

美好的居住环境。

企业使命

以客户需求为导向，提供优质、创新

的房地产产品和服务。

核心价值观

诚信、创新、卓越、共赢。

员工文化

倡导团队协作、积极进取、不断学习

的工作氛围，为员工提供广阔的发展

空间和职业机会。
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房地产开发流程与
标准操作规范



土地竞拍与交易
介绍土地竞拍的流程和注意事项，包

括出价策略、交易合同签订等关键环

节。

报批报建流程
详细介绍房地产开发过程中的报批报

建流程，包括规划许可、施工许可等

手续的办理。前期规划与设计
阐述项目前期规划的重要性，包括项

目定位、规划设计方案的选择与优化

等。

土地信息收集与分析
培训员工如何收集土地市场信息，对

土地位置、面积、用途等关键信息进

行综合评估。

土地获取及前期准备工作
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介绍如何在施工过程中建立质量

管理体系，确保工程质量符合相

关标准和规范。

施工过程管理与质量监控体系建立

质量管理体系建立

阐述如何在施工过程中进行成本

控制和预算管理，以确保项目的

经济效益。

成本控制与预算管理

强调安全生产的重要性，培训员

工如何制定安全生产计划、进行

安全检查与隐患排查。

安全生产管理

培训如何制定合理的施工进度计

划，以及如何通过有效的监控和

调整确保项目按时完成。

施工进度管理
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销售策划及营销推
广策略部署



客户需求分析
对收集到的客户需求进行整理和分析，为产品设计和营销推广提供有力支持。

目标客户群体定位
通过对市场进行细分，确定目标客户群体，如中高端购房者、首次购房者、改

善型购房者等。

需求挖掘方法
通过市场调研、客户访谈、数据分析等方式，深入挖掘目标客户群体的购房需

求、偏好和痛点。

目标客户群体定位和需求挖掘方法论述



根据目标客户群体的需求和偏好，提炼出产品的核心卖点，如地理

位置、户型设计、配套设施等。

产品卖点提炼

针对目标客户群体的媒体消费习惯，选择合适的宣传推广渠道，如

网络广告、户外广告、社交媒体等。

宣传推广渠道选择

根据产品卖点和宣传渠道特点，策划吸引人的宣传内容，提高营销

效果。

宣传内容策划

产品卖点提炼和宣传推广渠道选择建议



线上线下活动组织以及效果评估报告

线上线下活动组织

策划并组织各类线上线下活动，如

产品发布会、购房优惠活动、客户

见面会等，以吸引潜在客户和促进

销售。

活动效果评估 后续跟进策略

通过数据分析和客户反馈，对活动

效果进行评估，不断优化活动方案

和提高营销效果。

根据活动效果评估结果，制定后续

跟进策略，如加强客户关系维护、

推出新的优惠政策等，以实现销售

目标。
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