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一、前言

二、销售分析之系统架构

三、基础信息创建

四、销售分析信息生成

五、销售统计报表介绍

六、课后测验

◆◆◆◆课程大纲课程大纲◆◆◆◆
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一、教育训练课程之目的

二、系统功能及效益介绍

壹壹  .   .  前言前言
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１·了解系统效益及功能。
２·了解信息搜集及整理重点。
３·熟悉系统操作方式。
４·了解系统例行作业流程。
５·了解系统上线的步骤及导入流程。

一、教育训练课程之一、教育训练课程之

目的目的
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(一)、系统功能
    系统可以根据『订单管理系统』的

销货原始信息、『应收管理系统』的折

让与坏帐信息, 依据各种不同之角度来

统计分析, 而提供各式报表供经营者了

解市埸的趋势, 企业产品组合的优劣、

销售渠道的良莠及促销方案的成效 

二二   ..系统功能及效益系统功能及效益

介绍介绍
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((二二 ))、系统效益、系统效益

1.销售统计所使用之信息完全由系统在流程作业

中搜集而得, 不必再做重复的输入工作。 

2.可提供按客户、产品、部门、业务员及销售渠

道等不同之角度来做销售统计分析。    

3.提供销售目标管理, 客户根据自身需求, 创建

销售目标, 设定基础数据, 透过销货之实际状

况, 本系统同时亦提供比较其目标及实际之差

异报表以供客户进行营业管理。    

4.提供各种因素组合之交叉统计分析报表
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一、前言

二、销售分析之系统架构

三、基础信息创建

四、销售分析信息生成

五、销售统计报表介绍

六、课后测验

◆◆◆◆课程大纲课程大纲◆◆◆◆
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一、系统主画面

二、系统功能图

三、系统主作业流程

四、与其他系统关连 

贰贰 ..系统架构系统架构
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((一一 ))、系统主画面、系统主画面
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((二二 ))、系统功能图、系统功能图

销售分析管理
系统

设置会计科目

生成销售分析数据

销售分析菜单

生成分析信息网页

客户销售统计表

业务员产品分析表

部门渠道分析表

销售目标实绩比较表

产品业务员分析表

全年销售趋势分析表
产品销售统计表

部门产品分析表

产品客户分析表

部门销售统计表

销售渠道分析表

产品部门分析表

客户产品分析表
业务员销售统计表

产品渠道分析表
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((三三 ))、系统主作业程序、系统主作业程序

设置会计科目

订单管理系统

应收管理系统

客户销售统
计表产品销售统
计表部门销售统
计表业务员销售
统计表销售渠道分
析表

客户/产品
分析表产品/客户
分析表部门/产品
分析表产品/部门分析表
业务员/产品
分析表

生成销售分析数据生成销售分析数据

产品/业务员
分析表产品/渠道
分析表

销售目标实绩
比较表

部门/渠道
分析表

销售分析菜单

全年销售趋势
分析表

OLAP SERVER

基本信息管理系统

分析信息网页生成作业
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    SAS

销售分析系统

      COP

订单管理系统       ACR

应收管理系统

((四四 ))、与其他系统之关连、与其他系统之关连   
          CMS

基本信息管理系统 

分析信息网页生成

销售预测创建

销货单信息

销退单信息
结帐单信息
收款单信息
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一、前言

二、销售分析之系统架构

三、基础信息创建

四、销售分析信息生成

五、销售统计报表介绍

六、课后测验

◆◆◆◆课程大纲课程大纲◆◆◆◆
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    1.基础信息管理系统之关连作业

    2.销售分析系统的基本信息

参、基础信息创建参、基础信息创建
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生成分析信息网页作业

用「资源管理器」先将S_HTML目录做资

源分享, 设Web共用或共用。

若有多公司则每个公司数据库皆需运行。

二、销售分析系统的二、销售分析系统的

基本信息基本信息
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