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(一 )   产品 /服务核心价值
1、你的产品 /服务是什么？
农药，是指农业上用于防治病虫害及调节植物生长的化学药剂。广泛用于农林牧业生产、
环境和家庭卫生除害防疫、工业品防霉与防蛀等。农药品种很多，按用途主要可分为杀
虫剂、杀螨剂、杀鼠剂、杀线虫剂、杀软体动物剂、杀菌剂、除草剂、植物生长调节剂
等
2、它能满足顾客的哪些需求？
农药营销服务最直接的对象是农户。农户是农药的最终消费者，他们对农药的需求主要
取决于农作物的生长需要、病虫害情况以及农作物的市场价格等因素。针对农户的农药
营销服务，可以向他们提供有关农药使用方法、适用作物、安全注意事项等信息，帮助
农户正确使用农药，提高农作物产量和品质

产品/服务介绍
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3、它与竞争对手的产品有什么差别？

专业技术性强农药营销需要一定的专业技术知识

在销售过程中，销售人员需要对各种农作物病虫害、生长特点、农药使用方法等有深入的

了解，以便能够提供专业的建议和解决方案。这使得农药营销人员具有更高的专业素养和

更强的竞争力

客户需求明确

农药的需求通常与农作物的生长和病虫害防治有关，这使得客户需求相对明确。通过了解

客户的需求，销售人员可以更好地推荐适合的产品，并提供相应的使用建议。这有助于提

高销售效果，增加客户满意度
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由于农药关系到农作物的生长和产量，许多农民对于品牌的忠诚度较高。因此，建立和维

护良好的品牌形象对于农药营销至关重要。通过提高产品质量、加强售后服务和开展品牌

推广活动，可以增强农民对品牌的信任和忠诚度，从而促进销售

渠道多样化

农药营销可以通过多种渠道进行。除了传统的销售渠道，如农资店、超市等，还可以通过

网络销售、直销等方式进行。通过多样化的销售渠道，可以更好地覆盖目标客户群体，提

高销售效果。技术服务是农药营销中的重要一环

技术服务

通过提供专业的技术咨询、使用指导等服务，可以帮助客户更好地了解和使用农药产品。

这不仅可以提高客户满意度，还可以增加产品的附加值和竞争力。同时，技术服务还可以

为营销人员提供更多的与农民交流的机会，从而更好地了解客户需求和市场情况
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4、你如何判定你的产品对顾客是有吸引力的？

我们的产品具有以下的优势，一有专业的技术对各种农作物病虫害生长特点，农药使用方

法等有深入的了解，能够提供专业的建议和解决方案。二我们的品牌一直较高，不卖假农

药。三我们农药产品多样化，能够满足农户的各种需求。四我们可以提供专业的技术售后

服务，可以帮助农户更好的了解和使用农户产品

5、产品/服务卖点

我们的产品具有以下的优势，一有专业的技术对各种农作物病虫害生长特点，农药使用方

法等有深入的了解，能够提供专业的建议和解决方案。二我们的品牌一直较高，不卖假农

药。三我们农药产品多样化，能够满足农户的各种需求。四我们可以提供专业的技术售后

服务，可以帮助农户更好的了解和使用农户产品
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农户是农药的最终消费者，他们对农药的需求主要取

决于农作物的生长需要、病虫害情况以及农作物的市

场价格等因素

针对农户的农药营销服务，可以向他们提供有关农药

使用方法、适用作物、安全注意事项等信息，帮助农

户正确使用农药，提高农作物产量和品质
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市场分析
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(一)  行业竞争情况分析

全球农药行业竞争格局：经过多年的激烈竞争和并购重组，全球农药工业形成了以先正达、

拜耳、巴斯夫等为代表的创新药企业；以扬农化工、利尔化学等为代表的仿制药企业

自身竞争实力分析

客户需求明确
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农药的需求通常与农作物的生长和病虫害防治有关，这使得客户需求相对明确。通过

了解客户的需求，销售人员可以更好地推荐适合的产品，并提供相应的使用建议。这

有助于提高销售效果，增加客户满意度

品牌意识较高

由于农药关系到农作物的生长和产量，许多农民对于品牌的忠诚度较高。因此，建立

和维护良好的品牌形象对于农药营销至关重要。通过提高产品质量、加强售后服务和

开展品牌推广活动，可以增强农民对品牌的信任和忠诚度，从而促进销售

渠道多样化
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农药营销可以通过多种渠道进行。除了传统的销售渠道，如农资店、超市等，还可以通过

网络销售、直销等方式进行。通过多样化的销售渠道，可以更好地覆盖目标客户群体，提

高销售效果。技术服务是农药营销中的重要一环

技术服务

通过提供专业的技术咨询、使用指导等服务，可以帮助客户更好地了解和使用农药产品。

这不仅可以提高客户满意度，还可以增加产品的附加值和竞争力。同时，技术服务还可以

为营销人员提供更多的与农民交流的机会，从而更好地了解客户需求和市场情况
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营销策略

(一)  目标市场

农药企业的目标市场主要包括农民、农产品加工企业和农药经销商等。其中，农民是

农药销售的主要消费者，农产品加工企业和农药经销商则是农药销售的重要渠道

(二)  4P分析

1. 产品(Product)

农药产品应当具备高效、安全、环保、使用方便等特性。在产品开发过程中，需要不断进

行市场调研，了解用户需求，以提高产品的竞争力
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安全性：农药应当对人类

和环境安全无害，避免对

使用者造成伤害及对环境

造成污染
环保性：农药应当具备低

毒、低残留、易降解等环

保特性，以减少对环境的

负面影响

方便性：农药应当易于使

用，如使用方法简便、对

使用条件要求不高

1.1 产品特点与竞争力

农药产品的主要特点应包

括

高效性：农药应当具备较

高的杀虫、杀菌及除草效

果，以减少使用次数和节

省人力
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为了提高产品竞争力
，企业还需要关注以

下几点
服务：提供优质的售前和
售后服务，增强客户购买

信心

品质：注重产
品质量，以提
高客户满意度

创新性：开发新型
农药，以满足市场
不断变化的需求
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