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团购方案的目的和目标

目的

通过团购的方式，为消费者提供更优

惠的美容服务价格，同时增加商家的

客流量和知名度。

目标

实现消费者和商家的共赢，提高美容

行业的市场竞争力和消费者满意度。



团购方案的服务范围

基础服务

包括面部清洁、去角质、

面膜等服务，这是团购方

案中最基本的服务范围。

进阶服务

包括深层清洁、抗衰老、

美白等服务，这些服务能

够满足消费者更高级的美

容需求。

定制服务

根据消费者的具体需求，

提供定制化的美容服务，

让消费者获得更加个性化

的美容体验。



团购方案的特点和优势

价格优惠

团购方案能够为消费者提供更优

惠的美容服务价格，消费者可以

以更低的价格享受到优质的美容

服务。

丰富的选择

团购方案中包含了多种类型的美

容服务，消费者可以根据自己的

需求选择适合自己的服务项目。

品质保证

团购方案中的服务都是经过严格

筛选的优质商家，能够保证服务

的品质和安全性。

方便快捷

团购方案为消费者提供了更加方

便快捷的购买方式，消费者可以

随时随地购买到自己需要的美容

服务。
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STEP 01

STEP 02

STEP 03

团购方案的价格策略

固定价格

根据团购人数或时间设置

不同的价格，人数越多，

价格越优惠。

阶梯价格

优惠券
提供优惠券或折扣码，让

客户在团购过程中享受额

外优惠。

提供固定的团购价格，不

受人数和时间限制。



购买指定团购套餐可获得赠品或小样。

赠品

参与团购可获得积分，积分可用于兑换商品或抵
扣现金。

积分

针对会员提供额外的优惠或特权，如会员专享折
扣、免费试用等。

会员特权

团购方案的优惠活动



支持支付宝、微信支付、
银联在线等在线支付方式。

在线支付 到店支付 分期付款

客户到店后出示团购码，
由店员进行核销和支付。

提供分期付款服务，让客
户在一定期限内完成支付。

030201

团购方案的支付方式
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利用微信、微博等社交媒
体平台，发布团购信息，
吸引潜在客户。

社交媒体推广

与美容相关品牌、商家合
作，共同推广团购活动，
扩大知名度。

合作推广

通过美容院、SPA中心等
实体店铺，向顾客宣传团
购活动，提高参与度。

线下推广

团购方案的推广计划
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团购方案的执行流程

发布团购信息

在指定平台发布详细的美

容团购信息，包括服务项

目、价格、时间等。

顾客报名参加

顾客根据自身需求选择合

适的团购项目，并完成报

名和支付。

提供服务

根据顾客预约的时间，提

供相应服务。

顾客反馈

收集顾客对服务的评价和

意见，持续改进服务质量。
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