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新常态下外贸企业的困境
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全球经济增长乏力，
需求萎缩，导致外贸
企业订单减少。

各国经济政策的不确
定性加大，影响市场
预期和信心。

国际贸易保护主义抬
头，加剧了外贸企业
的经营风险。

全球经济低迷



贸易摩擦和争端不断升级，导致
外贸企业面临高额关税和报复性

措施。

贸易保护主义还引发了全球范围
内的关税升级和贸易战，进一步
加剧了全球经济的不确定性。

各国为了保护本国产业，纷纷采
取贸易限制措施，增加了外贸企

业的出口难度。

贸易保护主义抬头



外汇市场的波动对企业的盈利
产生直接影响，特别是对于那
些有大量外币债务或外汇收入
的企业。

汇率波动可能导致企业面临巨
大的汇兑损失，甚至可能侵蚀
其盈利能力。

在竞争激烈的市场环境中，企
业难以通过提高价格来转嫁汇
率风险，这进一步压缩了其盈
利空间。

汇率波动大
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成本上升

企业为了保持竞争力，不得不压

缩利润空间或提高产品价格，但

后者可能导致失去市场份额。

随着全球经济的复苏和需求的增

加，原材料、劳动力等成本不断

攀升，增加了企业的生产成本。



提升外贸企业盈利能力的策略
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总结词
优化产品结构是外贸企业提升盈利能力的重要途径。

详细描述
外贸企业应关注市场需求，不断优化产品结构，提高产品质量和附加值，以满

足消费者需求。同时，应注重差异化发展，避免同质化竞争，以提升产品竞争

力。

优化产品结构



开拓新兴市场是外贸企业应对经济新

常态的重要策略。

外贸企业应积极开拓新兴市场，如“

一带一路”沿线国家和地区，扩大市

场份额。同时，应关注市场变化，及

时调整市场策略，以适应市场需求。

开拓新兴市场

详细描述

总结词



总结词
加强品牌建设是提升外贸企业盈利能力的重要手段。

详细描述

外贸企业应注重品牌建设，提高品牌知名度和美誉度，增强消费者对品牌的认同

感和忠诚度。同时，应加强品牌保护，防范侵权行为，维护企业合法权益。

加强品牌建设



提高自主创新能力

总结词

提高自主创新能力是外贸企业提升核

心竞争力的关键。

详细描述

外贸企业应加大研发投入，加强人才

培养和引进，提高自主创新能力。同

时，应关注技术发展趋势，积极布局

新兴领域，以抢占市场先机。
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