
,a click to unlimited possibilities

汇报人：



C O N T E N T S

了解社区团购 确定合作对象 搭建社区团购
平台

推广社区团购
业务

运营社区团购
业务

持续优化和改
进



PART ONE



定义：社区团购是一种基于社区的团购模式，通
过社区居民自发组织或商家组织的方式，将特定
商品或服务销售给社区居民

特点：以社区居民需求为导向，提供方便快捷的
购物体验，降低购物成本，提高生活品质

形式：包括线上和线下两种形式，线上通

过社交媒体、电商平台等渠道进行推广和

销售，线下通过社区活动、展销会等形式

进行推广和销售

优势：社区团购能够满足居民个性化、多样化的
需求，提高购物体验和信任度，促进社区经济发
展和居民消费升级



价格优惠：社区团购通

常以较低的价格提供商

品和服务，消费者可以

享受到更多的实惠。

便利性高：社区团购将

商品直接送到消费者手

中，省去了去超市或商

店的麻烦，非常方便快

捷。

品质保证：社区团购

通常有较为严格的品

质控制，确保商品的

质量和安全性。

社交互动：社区团购可

以成为社交的平台，消

费者可以与邻居交流购

物心得，增加社交互动。



适用于快速消

费品，如日用

品、零食等

适用于生鲜食

品，如水果、

蔬菜、肉类等

适用于家居建

材，如家具、

家电、装修材

料等

适用于服务类

产品，如旅游、

教育、健身等



PART TWO



确定合作对象：

筛选符合条件

的供应商，进

行初步沟通和

了解

考察供应商实

力：了解供应

商的资质、经

营状况、供货

能力等方面

确定合作意向：

与供应商商谈

合作细节，达

成初步合作意

向

签订合同：双

方签订正式合

同，明确合作

内容和条款



添加标题 添加标题 添加标题添加标题

商定合作方式：确定合作的具体形

式，如独家合作、非独家合作等

确定合作对象：选择有信誉和经验

的社区团购平台或商家

确定商品范围：明确合作销售的商

品种类和范围

商定价格策略：根据市场情况和双

方利益，制定合理的价格策略



确定合作对象：选择具有良好信誉和实力的供应商或商家作为合作对象

协商合作细节：双方就合作的具体细节进行协商，包括商品种类、价格、配送方式等

签订合作协议：双方达成一致意见后，签订正式的合作协议，明确双方的权利和义务

协议执行：按照合作协议的约定，双方开始执行合作计划，确保社区团购的顺利进行



PART THREE



平台模式：独立开发、第三

方合作、租赁现有平台

第三方合作：借助成熟平台资

源，快速搭建社区团购业务

独立开发：个性化定制，长

期自主运营

考虑因素：功能需求、成本

预算、运营经验



平台功能：商品展示、在线支
付、物流配送、售后服务等

界面设计：简洁明了、操作便
捷、用户体验良好

用户需求：满足不同用户需求，

提高用户满意度

平台优势：提供优质商品和服
务，降低成本，提高效率



平台资源：选择合适的电
商平台或自建平台，配置
服务器、数据库等基础设
施

物流体系：与可靠的物流
公司合作，建立高效的物
流配送体系，确保商品快
速、安全地送达消费者手
中
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