最新网络推广项目优质
    1、搜索引擎登录
    据分析中小型网站大量的流量都是来自搜索引擎，有的网站流量百分之八十以上来自搜索，网站建设好可以登录各大搜索，广大的客户才可以在百度等搜索上搜到网企业的网站。
    2、搜索竞价广告
    现在企业最常用的应是搜索竞价的广告，较常用的百度竞价（百度目前新推出专业版）和google的关键词广告即google品牌网络推广方案dWords。
    3、搜索引擎优化
    这个就是大家常见的SEO，针对企业网站的分析，对相关的关键词，在搜索引擎做一下优化，可以排在各大搜索的前面，可以为企业带来相关的转化。
    网店推广之链接
    1、友情链接
    作好友情链接对网站也可以带来相关的流量和排名，网店在作友情链接时要注意对方网站的相关性，要和自己公司的网站内容有相关。
    2、网址站的链接
    现在有许多网址站比如h品牌网络推广方案o123,265等，但是大多数企业加入话比较困难的，可以找一下行业类的网址站加入。
    3、购买外链
    现在搜索收录，在搜索里面网站权重来说，如果网站有足够优秀的外链，企业网站的排名会高，搜索收录的也会多和快，买外链时要注意网站的。相关性和是否收录正常。网店推广之线下

    1、标识推广
    在出现企业标识的地方同时出现网址，如企业的名片，信封，车辆等。
    2、广告附带
    在企业的其它平面和媒体广告中附带企业的网址。
    3、线下推广
    在服装或一些赠品上印有企业的网址。
    网店推广之信息发布
    1、论坛
    选择一些相关论坛及贴吧，对企业的要宣传的信息进行发布和宣传。
    2、博客
    可以建立多个博客，加入相关的圈子进行信息发布。
    3、黄页和分类信息
    这些网站作纯信息发布的平台，可以在上面发布企业的产品信息。
    网店推广之QQ群
    1、QQ群聊天
    加入相关QQ群进行聊天讨论，发一些相关的内容。
    2、QQ群共享
    大家可以把一些企业的小册子之类的，有资料性的东西，上传到QQ的共享。
    3、QQ群邮件发送
    许多QQ群都开设了邮件群发功能，可以利用这个进行相关内容的群发。
    4、自建QQ群
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